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BAB V  

SIMPULAN DAN SARAN 

 

5.1 Simpulan 

Berdasarkan hasil analisis dan pembahasan pada bab empat, dapat ditarik 

kesimpulan sebagai berikut: 

1. Pemilihan lokasi waserda Koperasi Usaha Bersama RSUD Ujungberung belum 

memperbaharui faktor-faktor pemilihan lokasi. 

2. Volume Penjualan pada Koperasi Usaha Bersama RSUD Ujungberung belum baik 

dalam pelaksanaannya dengan pencapaian target penjualan menurun tiap tahunnya, 

penataan barang pun tidak sesuai sehingga kurang menarik untuk dilihat, tidak 

adanya perkembangan produk dikarenakan ruangan yang sangat minim untuk 

menjual berbagai macam jenis produk. 

3. Dengan adanya upaya-upaya untuk meningkatkan volume penjualan pada Koperasi 

Usaha Bersama RSUD Ujungberung, kemudahan dalam akses menuju lokasi, 

penerapan sitem penjualan secara online atau menggunakan media bisnis, 

melakukan pelengkapan produk, penerapan sistem jemput bola. 
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5.2 Saran 

Setelah memperhatikan kekurangan yang ada pada hasil penelitian ini, maka

berikut ini akan dikemukakan beberapa saran yang diharapkan menjadi bahan 

pertimbangan dalam meningkatkan volume penjualan pada Koperasi Usaha 

Bersama RSUD Ujungberung, yakni : 

1) Ada beberapa indikator yang perlu diperhatikan dan diperbaiki lagi seperti 

aksesibilitas, visibilitas, lingkungan dan persaingan. Indikator-indikator tersebut 

dapat dilakukan sebagai upaya untuk meningkatkan volume penjualan pada unit 

usaha waserda di Koperasi Usaha Bersama RSUD Ujungberung. 

2) Melakukan kelengkapan item barang, penataan barang diperbaiki, melakukan 

promo semenarik mungkin agar anggota maupun non anggota tertarik untuk 

berbelanja di waserda Koperasi Usaha Bersama RSUD Ujungberung. 

3) Melakukan inovasi terhadap waserda dengan cara sistem online untuk 

penjualannya dengan cara pembayarannya bisa transfer bank, kredit maupun 

COD (Cash On Delivery) dengan syarat transaksi berbelanja yang telah 

ditentukan sehingga dapat diantar sampai tujuan, melakukan kontrak jual dengan 

pembeli sehingga dapat meningkatkan volume penjualan terhadap waserda. 

Kemudian mencari sumber barang dengan harga yang lebih murah dan 

terjangkau agar anggota bertransaksi di waserda Koperasi Usaha Bersama 

RSUD Ujungberung. 


