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Pera Jin Boneka Bersaing dengan Produk lmpor 

• 

H ANYA kcmauan kuat 
clan bermodalkan Rp 
r juta untuk membeli 

me.sinjahit dan bahan balru, 
Cucu Tejawati (34) mengawali 
usaha produksi boncka scbelas 
tahun silam di rumalmya. "Du 
)u pemah kerja di hotel, tapi 
karcna ingin punya usaha sen 
drri, saya berhenti dan belajar 
memprodul:.si boneka sepert:i 
usaha yang ditekuni orang tua," 
kata Cucu yang ditemui di tern 
patnya di .Jalan Kopo Sayati Hi 
lir Kabupatcn Bandung. 

Pada awal merintis usaha 
nya, la mernpekerjakan dua 
karyawan scbagai tcnaga jahit 
dan mcmulai pro<luksi dcngan 
mcmbuat lima model boncka 
hasil rancangannya yang ma 
sing-masing diproduksi seba 
nyak cnam puluh boneka. 

Dengan mcnjaga kualitas, 
Cucu yang mcnjual bonckanya 
mulai dari harga Rp 2.000,00 
sampai Rp 2.000.000,00 per 
boneka mengaku produksinya 
terns bcrtambah seiring mem 
banjimya pesanan dari tahun 
kc tahun. Sekarang usahanya 

mampu memproduksi 20.000- 
30.000 boneka kecil dalam sc 
bulan dan mempckerjakan se 
kitar cmpat puluh karyawan. 

"Pcsanan banyakjugadari 
luar Jawa, sepcrti K.ahmantan, 
Sumatra. hahkan dan Malaysia 
Padahal, saya belum pemah ke 
sana. Mung.kin knrcua kualn,e, 
tcrjaga, jadi ban yak pclanggan 
yang datang. Jadi. promosrnva I 
banyak dari mulut kemulut SJ 
ja," tutumya. la kuujuga mcn 
jajaki pcmasar.ut di internet. 

Usahanya scmpat berhcnti 
saat mclonjaknya harga bah:m 
baku akibat krisis. Dcngan kc 
tekunan, ia mulai mc·ngalih!-,m 
bahan baku produksinya pada 
bahan lain yang harganya se 
suai kemgman konsumen. 

"Saat harga bahan baku naik. 
pelanggan banyak yang men ge 
l uh bila harga ho11cka ikut naik. 
Makanya saya berhcnti dulu. 
kemudian mendapat ide untuk 
mcnggunakan bahan lain png 
lcbih murah," ujar Cucu per 
nah mcml,uat boncka maskol 
PON 2004 di Palembang. 

Kini usaha boneka yaug juga 

banyak ditckuni para perajin di 
daerahnya mcnghadap1 kenda 
la karcna lxmyaknya produk 
boneka impur dari Cina yang 
harganya jauh lebih murah. Se 
in in nu, iajuga kadang mcng 
aku kcsulitan medal untuk kc 
perluan produksi bila mcnd.r 
pat pesanan yang bnuyak. 

"Untuk modal kadang me 
miujam dari s.111d,1r,1 ntau kcrja 
sama dcngan pabnk agar bisa 
hayar menocil. Akan tctapi. ka 
c\ang kalau sudah udak sang 
gup mcna.ng.mi produksi y:ing 
banyak. saya rekomcndasiknn 
pesan ke tempat lain," kata Cu 
l"\! yan� meng,1h1 belum bemi 
at meminprn dan bank karena 
l,unganya yang be<::ir dan takut 
t1dak h1sa tcrl11nu�i 

Kc dcpannya 1..i bc1fo1r.ip 
usahanp bis,.1 qo i11tc•t'flasium1/ 
kar<'na s:iat u11 se<l:ing mcnj.tja· 
ki k<'1ja s..1ma unt1.1k niemac;ok 
honek:i p.ida pems.1h;i:m Ma· 
l.1ysi;1 d:in l\ongko11g. "Sel,1in 
ingi11 mcndiiik,m CV clan mu 
dah-mu<lah:m ke<lu:inya his., 
1erlaks.1na." ujarCucu (Kri . .;h 
na Ahadiyal/"l'R")'*"" 

ANALISIS 
SEMANGAT dan motJvasi thu Cucu Tejawatt <Salam berwi,ausaha 

harus dtpertahankan k.arena merupakan modal utama bagi keberha 
silan Selain ,tu. upaya men1aga kuahtas produk boneka yang d,hasil 
kannya perlu d1barengi mengembangkan kreativitas dan nl0,as1 baru 
sesua1 dengan harapan konsumen 

Pesatnya jumlah pesanan dari tahun ke tahun merupak.an cili ctarl 
mampunya lbu Cucu Te.iawati clalam menge!ola organisas1 perusaha 
an. sepert1 banyaknya pesanan ba1k dari daerah Jawa maupun !uar 
Jawa bahkan dari Malays.ia. Semua ini merupakan perjalanan dan 
pefjuangan yang tidak mudah dalam mera1h pasar. Akan tetapi, men 
iaga kapas1tas pesanan yang terus bertambah harus menlB,Clikan ba· 
han pert1mbangan selain menjaga prolesionalltas dalam pengelolaan 
usaha Juga harus didasarkan pada prlnsip efesien dan efektif. 

lbu Cucu perlu menyadari bahwa dewasa 1ni pertumbuhan bisnis 
d1haclapkan pacla persalngan yang kompet.itlt, terutama dengan se, 
makm membanjlrnya procluk-i)foduk impor. Untuk itu, perlunya Ide dan 
kreativitas dalam mengembangllan produk. 

Be!um bemiatnya meniinjam permodalan dan bank adalah tin darl 
kehatrhatlan JOO dalam pengambilan keputusan k.arena too sudah 
mempertimbangkan risikO yang bakal terjadl. Sepertl hal lainnya. b& 
nyaknya pesanan dengan kapasitas produksl lbu terbatas maka stra- 
1eg1 lbu suclah baik yaitu dengan merekomendaslkan 1)1$an ke tern. 
pat lain atau ke1ja sama dengan pihak lain. 

Mottvasi yang kuat untuk menembus pasar internasiona! perlu te, 
rus d1pelihara. Untuk 1tu. lbu per1u mempelajarl tentang seluk·beluk 
bisnls internasionat baik mencarl lnformasi dan pengalaman kepada 
peng1mpor maupun instansi terkait (Departemen/Oinas Perdagang. 
an). Semoga segala harapan lbu dapat tercapai. {Herl NIICJ1lha, cJo. 
sen c1an Kepala Bala, Konsullasi dan Pendampmgan Kredir,• • • 
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