
 
 

128 
 

DAFTAR PUSTAKA 

Anoraga.(2009).Psikologi Kerja.Jakarta: Rineka Cipta. 

Arifin, Sitio.(2001).Koperasi: Teori dan Praktek.Jakarta: Erlangga. 

Arikunto, S.(2002).Metodologi Penelitian Suatu Pendekatan Proposal.Jakarta: PT. 
Rineka Cipta. 

Baswir, Revrisond.(2013).Koperasi Indonesia, edisi II.Yogyakarta: Graha.

Hanel, Alfred.(2005).Organisasi Koperasi.Yogyakarta: Graha Ilmu. 

Hendar.(2010).Manajemen Perusahaan Koperasi.Jakarta: Erlangga. 

Khotler, Philip.(2000).Prinsip-prinsip Manajemen Pemasaran.Jakarta: 
Prenhanlindo. 

Nasution, Arman Hakim.(2006).Manajemen Industri.Yogyakarta: Andi Offset 

Rusidi dan Ami Purnamawati.(2015).Metodologi Penelitian, Sistematika Ulasan 
Penelitian dan Skripsi.Sumedang: Ikopin. 

Rangkuti, Freddy.(2009).Strategi Promosi yang Kreatif dan Analisis Kasus 
Integrated Marketing Communication.Jakarta: PT. Gramedia Pustaka 
Utama. 

                            .(2014).Analisis SWOT: Teknik Membedah Kasus Bisnis.Jakarta: 
PT. Gramedia Pustaka Utama. 

Shimp, Terence A.(2007).Periklanan Promosi dan Aspek Tambahan Komunikasi 
Pemasaran Terpadu.Jakarta: Erlangga. 

Sugiyono. (2010).Memahami Penelitian Kualitatif.Bandung: ALFABETA. 

Swastha, Irawan.(2008).Manajemen Pemasaran Modern.Yogyakarta: Liberty 
Yogyakarta. 

Suparmoko.(1998).Pengantar Ekonomi Makro.BPFE-UGM.Yogyakarta. 

Suprapto.(2001).Statistik Teori dan Aplikasi, Cetakan II.Jakarta: Erlangga 



 

129 
 

Usman, Akbar.(2006).Metodologi Penelitian Sosial.Jakarta: Bumi Aksara. 

Undang-Undang: 

Republik Indonesia.1992.Undang-undang No. 25 Thn 1992 tentang 
Perkoperasian.Sekretriat Negara.Jakarta. 

Jurnal Referensi: 

Fanani, D., Fauzi, A., Wulansari, A.(2012).Hubungan Promosi Penjualan Dengan 
Pencapaian Penjualan (Pada Kasus pada PT. Cahya Yamaha 
Kediri).Skripsi.Malang:Fakultas Ilmu Administrasi. 

Kurdi,Sulaiman.(2018).Pengaruh Bauran Pemasaran Terhadap Peningkatan 
Penjualan (Pada Koperasi Jasa Keunagn Syariah di Kabupaten 
Kendal).Skripsi.Kendal:Fakultas Manajemen. 

Susanti.(2015).Pengaruh Biaya Promosi Terhadap Volume Penjualan (Pada PT 
MNC BMY Visien Bengkulu).Skripsi.Bengkulu: Fakultas Ekonomi dan 
Bisnis Islam. 

 

 

 


